
Funtsezko jarduerak 
 

 
Gure produktua aurrera eraman ahal izateko, jendeak ezagutu behar izango du.           

Produktu berria denez, marketinan inbertsio handia egin behar da. Lehenengoz,          

bezeroak erakartzeko eta hauek, geroago, gomenda dezaten ezagunei. 
 

Farmazietan salduz gain, pilulekin batera eskaini eta gero, hauek ere erosi ahal            

izango dira plataforma digitaletan, hala nola Amazon-en. Denbora bat pasa ondoren           

eta proba behin eginda, arrakasta izanez gero, bezeroei inkesta bat pasatuko diegu            

ebaluatzeko produktuaren eta zerbitzuaren kalitatea. Honekin batera, iradokizunak        

eskatuko ditugu nola hobetu gaitezen jakiteko eta ahalik eta produktu hoberena           

lortzeko. 

 

Bestalde, bidean arazoren bat aurkituko bagenu, honen konponbidea guztion artean          

saiatuko ginateke aurkitzen, baina azken hitza lan konkretu hori dagokionak izango           

luke. Hau da, diseinua zailtasun asko ekartzen baditu, guztiok zerbait proposatuko           

genuke, baina diseinuaz enkargatzen direnek, Iker eta Sofía, onartu behar izango           

dute objetiboki erreala den aztertuz.  


