
DIRU ITURRIAK 
 
Gure produktua 79,99€-tan salduko da, baina 2. alea erosita 40,95€-tan geldituko da 
produktua. Hortaz gain, eskari bakoitzarekin ileko zinta bat oparitzen da.  
 
Enpresaren diru sarrerak aktiboaren salmentaren bitartez jasotzen dira. Gure produktuaren 
prezioa salmenta bolumenaren arabera aldatuko da, hau da, produktua gutxi saltzen bada, 
prezioa jaitsi egingo da. Aldiz, salmenta handiak badaude, prezioa ez da aldatuko 
hasierakoarekin begiratuz, hasierako prezioa produktuak izango duen gehienezko izango 
delako. Gure iritziz, hau izango delako eraginkortasun gehien izateko aukera duen modua. 
 
Proiektua garatzeko eta hasiera emateko 4.000€-ko kapitala jarriko dugu. Hau da, 800€ 
bakoitzak. Egokiena baita ditu kantitatea ondo kudeatzea eta era eraginkorrean erabiltzea. 
Beraz, 4000€-ko kopurua aproposa izango litzateke. Gure bizitzan zehar aurreztutako dirua 
jarriko dugu. Kontuan hartuta gastuak izango ditugula (telefonoa, web orria...). 4.000€-ko 
kapitalaz gain, beste diru iturri batzuk izango ditugu, etorkizuneko inbertitzaile posibleak. 
 
Kontuan hartuta gaur egungo gizartean moda oso garrantzitsua bihurtu dela eta geroz eta 
jende gehiago makilatzen dela, gure produktuak arrakasta handia izan dezakeela uste dugu. 
 


