OINARRIZKO BALIABIDEAK

Lehenengo bidea gure produktua saltzeko produktua eginda eduki behar dugu. Hasierako
aurrekontuarekin 6 soporte egingo ditugula uste dugu. Aurrekontu hau lortzeko, bankuan
mailegu bat eskatuko dugu eta gainera bakoitzak ekarpen bat egingo guku kooperatiba bat
garelako. Gainera publizitatea egitea espero dugu eta publizitate honekin dirua lortzen
badugu maileguan diru gutxiago eskatu behar izango dugu.

Hasierako publizitatea, gure inguruko enpresa batekin kolaborazioa eginda dirua
lortu nahi dugu eta dirua lortu ondoren eta produktuak egin ondoren salmentak edukitzeko,
publizitate on bat egin behar dugu hau da, sare sozialetan jarri, eskolan kartelak, kalean,
wallapop.. mila tokietan jarri behar dugu jendeak asko ikusteko eta produktuaz hitz egiteko.
Baliabide guztiak internet bidez lortuko ditugu gaur egun oso herramienta erabilgarria
delako.




BILTEGIA

e 50x50ko Txapa 1
e Tejido kafiamo 1
e Sojazko resina 1

Printzipio batean 10 produkto sortzeko material kantitatea eskatuko genuke stock bezela,
hainbat prototipo egiteko aukera edukitzeko, ez gaudelako seguru gure produktua
merkatuan salduko denik. Proiektua ondo badijoa La Salle Berrozpe-ko ikasleen artean
ospea irabaziko luke eta kantitate handian salduko litzateke. Gainera ikastetxearen laguntza
eduki dezakegu salmenta kantitatea handitzeko, adibidez, liburuak eta agenda erosteko
hilabetetan, extra bezala, gure euskarria erosteko aukera ipintzea. Modu honetan biltegiko
material kantitatea askoz gehiago handituko beharko zen, baina lehenik eta behin gure
produktuaren iritzia ikusi beharko zen, aipatutakoa aurrera emateko.

Beste metodo bat, just in time plana jarraitzea izango zen. Saldu nahi dugun projektua
mekanizatzeko oso zaila ez dela aprobetxatuz, eskari bat edukitzean, produktua sortzen
hastea. Modu honetan almazenean askoz leku gutxigo erabiliko zen eta seguruenik erritmoa
segitzeko gai izango ginateke.



