
 
PROPOSICIÓN DE VALOR. 

 
 
 

● ¿Qué necesidad o problema resolvéis? 
En parte, nuestra tecnología puede ayudar a gente discapaticada o con 

dificultad de movimiento, que no pueda hacer varias acciones cotidianas en su 
casa. 
 
 

● ¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu cliente 
está dispuesto a pagarte? 

El precio de nuestros productos. Tanto estos como la instalación, es 
 asequible para cualquier persona. Nuestro objetivo es expandirnos y hacer la 
 domótica algo regular y normal en todas las casas. 
 
 
 


