PROYECTO TRATAMIENTO CONTRA EL CANCER
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4. Fuentes de ingresos

Esta enfermedad suele acabar con la vida de la gente por lo que los clientes
estarian dispuestos a pagar un precio elevado. Los precios son fijos, pero
nuestra medicina se puede financiar en cdmodos periodos adaptandonos a las
necesidades de nuestros clientes (semanal, mensual o anualmente).



