
OINARRIZKO EKINTZAK  

Enpresaren ekintza nagusia, jasotzen dugun arropa eraldatzea da, eta eraldatzeko orduan, 2 

pertsona kontratuko ditugu lanarekin laguntzeko, horietatik bat modista bezala hartu dugu, 

hau da, diseinuak eta abar egiteko, eta bestea arropa josteko edo moldatzeko prozesuan 

jardungo da praktikatan dagoen 

pertsonaren laguntzaz. 

Banatzeko orduan, banaketa enpresa bat 

kontratatuko genuke gure produktuak 

bezeroen eskura uzteko. 

Geure produkzioa prozesua hasteko, 

bezeroak guk sortutako webgunean bere 

gustuko arropa aukeratutako luke. Behin 

arropa hori aukeratuta bere datuak eman 

beharko lituzke eta gero arropa hori 

kontratatua dugun enpresari eman eta 

bezeroari bidaliko genioke. 

Bi aukera daude arropa hori jaso ahal izateko: Dendan edo garraio bidez. Noski, garraio 

bidez izan ezkero produktua garestiagoa izango litzateke. 

 

Geuk eduki genezaken arazo nagusiena beste dendekiko lehiakortasuna litzake, baina hortaz 

gain beste arazo batzuk izango lirateke gure hornitzaileak (“Zara”, “Pull&Bear”, “Bershka”…) 

eduki duten arropa dena saltzea edo akatsik gabe egotea. 

Denda bat gurekiko konpetentea bada, ezin dugu ezer egin hori ekiditeko, baina aurre 

egiteko bezeroak erakartzea izango da helburu nagusia, horretarako publizitatea erabili, 

produktu bereizgarri bat eratu edo eskaintzak (ofertak) (2x1), deskontuak ezarri. 

Hornitzaileak baliabideak ekartzen ez badizkigute, konponketak egingo ditugu eta gure kabuz 

lortu beharko genuke arropa, guri bezeroak ekartzen digunaz gain, arropa birziklatzen duten 

guneetara joan eta haiekin harremanetan jarri arropa guri uzteko. 

 


