
 

12 

ESTRUCTURA DE COSTES 

 
El primer coste sería un espacio para almacenar todas las baldosas y herramientas, 
además de una oficina desde la que gestionaremos los contratos y pedidos. 
 
El alquiler de la oficina en Barcelona sería un coste fijo de 1900€ al mes. Además el 
mobiliario de la oficina, que sería un total de 1550€. 
 
El alquiler de un local de almacenamiento a las afueras de Barcelona sería un coste 
fijo de 2500€ al mes. 
 
El siguiente coste a destacar sería la compra de las baldosas a la empresa 
Pavegen, que saldría a 45 euros cada baldosa con medidas de 3637 mm x 3638 
mm.  
 
Además, la contratación de la empresa de transporte, transportandolo a través de 
un contenedor desde el puerto de inglaterra con un coste de 1.400€. 
  
Por último, los trabajadores que contratáramos para la instalación de las baldosas 
además las herramientas necesarias. El suelo de los trabajadores sería de 1600€ 
brutos, con el precio de la seguridad social incluido y contrataríamos a dos 
trabajadores, más un ingeniero tecnológico con un sueldo de 1700€ brutos más la 
seguridad social incluida. Esto haría un total de 4900€. En cuanto a las herramientas 
las alquilaremos a una empresa que nos cobrará aproximadamente 200€ en total. 
 
Todo estos costes (exceptuando la compra de baldosas) sumaría un total de 
12450€. 
 
Como empezaríamos una empresa desde 0, nuestra inversión inicial sería el total, 
ya que para empezar a generar beneficios primero debemos invertir en todo lo que 
dijimos anteriormente. 
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VALORACIÓN GLOBAL 
 
Este proyecto se basa en la instalación de baldosas inteligentes con las que poder 
crear energía. Su funcionamiento se basa en la ejecución del peso y el paso. Las 
empresas o edificios que instalen este sistema serán capaces de autoabastecerse. 
La calidad de la baldosas será indudable, con un objetivo de duración de más de 20 
años. 
 
Este proyecto está enfocado a grandes espacios con mucho movimiento de 
personas. Las administraciones públicas sería un ejemplo de uno de nuestros 
potenciales clientes. Nuestros socios serán la empresa Pavegen, la empresa 
encargada del transporte y la empresa que nos proporcionará los materiales. 
Nuestra principal fuente de ingresos serán todas aquellas sociedades en las que 
instalaremos nuestras baldosas. 
 
La inversión inicial será la de la compra de baldosas a la empresa encargada de su 
fabricación. Entonces contactaremos con la empresa para poder adquirir las 
baldosas. Después de hablar con la empresa de transportes y con la que nos 
proporciona el material, empezaremos con la instalación. 
 
Publicitaremos la empresa a través de nuestra página web, anuncios publicitarios, y 
a través de nuestras redes sociales, desde las que nuestros clientes podrán 
contactar con nosotros, así como desde nuestro correo electrónico. 
 
Con nuestra experiencia en el mundo empresarial internacional seremos capaces de 
llevar a cabo este proyecto correctamente. 
 
Haremos un balance entre costes y beneficios. El gasto inicial será más elevado que 
los beneficios, pero con el paso del tiempo lograremos amortizar consiguiendo así 
recuperar el dinero invertido.. 
 

 


