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Segmentacion del mercado

¢Que problema o idea resolvéis?

La idea de crear una empresa de ropa con el fin de dar parte del
dinero a asociaciones que ayudan a paises necesitados como es
Asociacién indigo.

El problema que solucionamos no es un problema nuestro si no es un
problema de los paises tercermundistas los cuales no tienen escuelas
o no tienen agua potable, por tanto al fin y al cabo “ese problema
que no es nuestro” acaba afectandonos debido a que todos somos
una sociedad y una gran familia.

Nuestro valor cuantitativo no va a ser muy elevado ya que aunque no
tengamos el precio fijado mas o menos va ser razonable. A la vez
tendremos que tener en cuenta que parte del dinero va a
asociaciones que ayudan a nifios a ir a la escuela y tener comida y a
la vez tenemos que contar con suficiente dinero para asi tener
beneficios y poder continuar con la empresa emprendedora.

Nuestro valor cualitativo son nuestros disefios que aun siendo simples
y “bésicos” son el tipo de ropa que utilizan la mayoria de jévenes en
el dia a dia y ademas por un buen fin.

¢Que es lo que te hace diferente y por lo tanto, es por lo que tu
cliente esta dispuesto a pagarte?

Nuestra propuesta es una idea innovadora por la cual vamos a
vender ropa de invierno y de verano las cuales estan hechas en
Espafia y la mayor parte del dinero recaudado sera para la
asociacién la cual se encuentra en Africa y ayuda a los nifios y
jovenes que no tienen casa donde vivir y escuelas para poder
proporcionarles una educacién y poder tener un futuro. El precio sera
asequible para todas las familias y tendra una buena relacién
calidad precio.




