CANALES DE DISTRIBUCION
Y COMUNICACIONES

Primero, con la intencion de conseguir captar clientes, nuestro
equipo de marketing se pondra en contacto con las empresas que
creemos podrian estar interesadas, la clave en estas primeras fases es
conseguir una empresa que se convenza de la idea que probara la
eficacia de nuestras bolsas. Una vez que nuestro producto entre en
contacto con el mercado, tendremos una pagina web en la que cualquier
empresa interesada podra informarse para hacer un pedido, ya sea de
una unica vez o durante un largo periodo de tiempo.
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Una de las partes claves en esta seccion es, sin duda, la eficacia y
responsabilidad al hacer llegar tu producto, ademas de la calidad del
mismo en la que confiamos al 100%. Para conseguir esto, en Greeny
tendremos un convenio con una empresa de distribucidn que lleve las
bolsas resultantes de nuestros cultivos de yuca y la fabricacion de las
mismas que tendremos localizada en Canarias mediante barcos hasta la
Peninsula (Cadiz), desde alli, y con las bolsas ya fabricadas nuestra flota
de camiones se encargara del reparto a nuestros clientes, el producto se
vendera directamente a las empresas por lo que no hay necesidad de
intermediarios con lo que lograremos una comunicacion mas fluida.



