Es el publico objetivo al que vamos a dirigir nuestros
productos

Nuestro publico objetivo es la gente con un salario digno
y que le guste comer sano.

Nosotros para segmentar nuestro mercado utilizaremos
un criterio socioecondmico porque los productos
ecoldgicos no son muy baratos y no todo el mundo puede
permitirse comprarlos y también un criterio socio-cultural
porque ahora la gente esta empezando a comer mejor y

mas sano.
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