ACTIVIDADES CLAVE
-Actividades clave: Las actividades y procesos clave que deben llevarse a cabo para producir la propuesta de valor serán la profesionalidad y seriedad de nuestros trabajadores, contar con productos de la mejor calidad posible, crear una publicidad capaz de convencer al cliente, tener la mayor rapidez posible a la hora de resolver una avería o realizar un recambio y por último centrarnos en aquellos clientes a los que podamos ofrecer mayor número de soluciones y productos posibles.
-Priorización: Entre las distintas actividades y procesos clave priorizaremos en la profesionalidad y seriedad a la hora de realizar un trabajo ya que las primeras impresiones serán un factor muy importante a la hora de fidelizar un cliente y también creará una reputación.
