
 

4. DIRU-SARRERAK 

 

Ordainketa bakarreko diru-sarrerak 

izango ditugu, hau da, gure 

produktuaren prezioa bakarrik behin 

ordaintzea beharrezkoa izango da.   

 

Gure enpresa sozietate mugatu bat 

denez, hasierako kapitala 3.005 

eurokoa izan behar denez parte-

hartzaile bakoitzak 1500 euro jarriko 

du.  

Hasieran Crowfunding bat sortuko 

dugu, hau da, donazioak eskatuko ditugu plataforma on-line batean gure bezeroen 

harremanak eta gure produktuen kalitatea hobetzeko 

.  

Beste aldetik, kanpaina publizitate bat egingo dugu ere, hauek liburutegietan baita gune 

komertzialetan eta nerabeek eta umeek ikusten dituzten telebista-sareetan ere. Honen 

bitartez gure bezeroen kopurua handitzea saiatu gara, modu honetan gure diru-sarrerak 

handituko dira ere. 

 

Hasierako lehengaiak erosi ahal izateko, 

Sabadell bankuan kreditu bat eskatuko 

dugu. Kreditu kontu bat eskatu dugu, hauek 

hainbat abantaila dituztelako: bakarrik 

erabilitako  diruaren interesak ordaindu behar 

dituzulako. Gainera, Sabadell bankuari 

esker interneten bidez zenbat diru duzun 

eta egindako mugimendu guztiak 

kontsultatu ahal dituzu.  

 

 

 

Gure enpresaren kostu finkoetan bakarrik gure 

patenteagatik ordaindu beharreko dirua sartzen da, 

gure produktua “Bic” ekoiztuko duelako egindako 

akordio-komertzialaren bidez. Beraz, haiek lokalaren 

kostu guztiak eta ekoiztea eragindako kostu 

aldakorrak jasoko dituzte. Gure patentea egin eta gero 

aurre-azterketa  bat eskatuko dugu, honetarako 393,67  

euro ordaindu beharko ditugu. Gero beste aldetik 

patentearen eskaera egiteko 691,50 euro ordaindu 

beharko dira. Orduan hau egindakoan urtero  74,92 € 

ordainduko ditugu eta geroago gure enpresak arrakasta 

duen ala ez ikusten dugunean gure produktua merkatu 



 

internazionalera bidaltzeko 19,85 € gehiago ordaindu beharko ditugu.  

Laburbilduz, gure kostu finkoak lehengo urtean  1160,09 eurokoak izango ziren, eta 

hurrengo urteetan berriz 74,92 eurokoa edo 94,77 eurokoa izango zen gure produktua 

atzerrira bidaltzen badugu. 

 

Amaitzeko, gure bezeroen erosketengatik lortuko dugun dirua erditik bananduko dugu. Hau 

da, gure enpresak erdiak jasoko du eta BIC enpresak beste erdia. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


