






Gure enpresa martxan ipintzeko 
kostuen egitura hiru fasetan 
banatzea egokia izango litzateke.


1. FASEA: Enpresaren oldarra 
merkatuan 
Lehenengo fase hau kostuekiko 
konplexuena da. Has ierako 
operazioak egiteko makinaria eta kapital 
guztia lortzean datza. Eta azpiko taulan 
ikusi daiteken bezala lehen hilabeteko 
inbertsioa 45000 ingurukoa izango 
litzateke. Inbertsio honetarako finantza 
erakundeen bidez lorturiko diru-funtsa beharko genuke. 

Kapital eta gizarte inpaktu nahikoa iruditzen zaigu lehen salmenta 
aurreikuspenak betetzeko. 


2. FASEA: Merkatuaren ahaldun-keta intentsiboa 
Lehen hilabeteko salmenta aurreikuspenak bete ondoren, ikasleen onarpen 
ehunekoa igotzeko ekintzak aurrera eramango genituzke. Lehenik gure 
makina eta takila gehiago ezarriz unibertsitateetako fakultate desberdinetan 
eta baita ere Gizarte Erantzukizun Korporatiboaren inguruko eta publizitate 
kanpainekin zerikusia duten inbertsio handiak eginez. Guzti honekin ikasleen 
onarpen tasa igotzea esperoko genuke bigarren hilabetean, botila salmenta 
maximoetara iritsiz.


3. FASEA: Merkatu kuotaren mantenua 
Azken fasea merkatuan oldarra eta gero bezeroak mantentzeari dagokio. 
Publizitatean eta GEK Ekintzetan inbertsioak murriztuz eta kapitalean 
inbertsioak egiten jarraituz zerbitzua azkarra eta bideragarria izatera 
egokituta.
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‘Freskagarriak kontsumitzeko ingurumenarekin 
errespetutsua den alternatiba’

KOSTUEN EGITURA



Hurrengo taulan xehetasunean ikusi ahal izango dituzue gure kostuen estimazioa:
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