
PROPOSICIÓN DE VALOR: 

Con nuestro producto, resolvemos el siguiente problema: las quemaduras que nos podemos 

provocar cuando freímos algo en la sartén con aceite muy caliente. 

Actualmente no existe ningún producto igual o parecido al nuestro, por lo tanto eso es lo que nos 

hace diferentes y por lo que pensamos que el cliente va a estar dispuesto a adquirir nuestro 

producto. 

 

 

 


