
FUNTSEZKO ELKARTEAK 

 

• Zein dira behar dituzuen bazkide eta hornitzaile nagusiak zuen 

proiektuak funtziona dezan? 

 

 Produktuak saltzeko lehenik produktuak izan behar ditugu. Horretarako 
Eusko Label hornitzaile batekin harremanetan jarri behar 
gara.  Produktuak saltzeko bezeroak bilatu behar dira. Horretarako 
marketing eta publizitatea aurrera eramango duen pertsona bat edo 
talde batekin harremanetan jarriko gara. Honek sare sozialetan 
presentzia izan, iragarkiak egin… horrela bezero potentzialak bezeroak 
bihurtzea lortuko du. 
Gure bezeroei produktuak bidaltzeko, banaketa enpresa batekin 
harremanean jarri behar gara, enpresa hau, DHL enpresa izango da. 
Sozio hauek gabe ezin dugu ezer egin. Hornitzaile gabe ez dago 
produkturik, publizitate gabe ez dago bezerorik eta posta-enpresa gabe 
ez da produktua ailegatzen. 
 


