
FUENTE	DE	INGRESOS	
¿Cuánto	y	cómo	están	dispuestos	a	pagar	los	clientes	por	el	

producto/servicio	que	les	estás	ofreciendo?	
	

Para	averiguar	el	precio	que	nuestro	consumidor	estaba	dispuesto	a	
pagar,	realizamos	una	encuesta	al	segmento	que	sería	nuestro	potencial	
cliente,	padres	jóvenes	familiarizados	con	las	nuevas	tecnologías.	El	
resultado	final	fue	un	precio	comprendido	entre	15-20€,	ya	que	es	un	

producto	novedoso	en	el	mercado.	

El	producto	se	financiaría	a	través	de	entregas	por	encargo,	en	el	cual	se	
mostraría	una	demo	al	posible	consumidor	y	para	tener	accesos	al	

contenido	completo,	deberá	abonar	la	cantidad	de	dinero	establecida.	Por	
ello	la	única	fuente	de	ingresos,	de	momento,	sería	la	venta	de	activos.	


