
Recursos clave 
 
 
Los recursos clave que necesita la propuesta de valor son: recursos físicos,            

intelectuales, humanos y financieros. 

 

Nuestros canales son anuncios y páginas web. 

 

NUestra relación con los clientes son cercanía, asertiva familiar y empática. 

  

Nuestras fuentes de ingreso son Osakidetza, Cruces... 


