T T T
LA SALUD. NUESTRA RAZOMN DE SER.
1 | I

4.- FUENTES DE INGRESOS

¢Cuanto y codmo estd dispuesto a pagar vuestro cliente por el producto/servicio
que le estas ofreciendo?

Nuestra fuente de ingresos manara de la venta de comida dietética para todas las
personas que lo precisen y/o deseen, en diferentes modalidades de venta:

e Consumo en restaurante propio.

e Servicio automovil (automat).

¢ A domicilio con servicio express.

Tipos de precios:
¢ Menu Combo 2,90€ + 1,00 € cada complemento.

Menu Delux 6,50 € (depende del producto que elijas).

Eleccion a la carta: Productos sueltos (entrantes, platos o postres).

Extra de topping en el producto “una racién extra de arroz”.

Servicio a domicilio sin coste adicional. Pedido minimo 7,00 €.

Ofertas especiales a mends de empresas, asociaciones, residencias,

comedores, hospitales, clinicas, etc. que contraten nuestros servicios.

e Bonos semanales, quincenales y mensuales. El cliente podra elegir entre hacer
s6lo comida o cena, 0 ambas cada dia:

EN RESTAURANTE Una comida diaria Dos comidas diarias
Semanal 43,00 € 84,00 €
Quincenal 84,00 € 165,00 €
Mensual 165,00 € 330,00 €

A DOMICILIO Una comida diaria Dos comidas diarias
Semanal 70,00 € 130,00 €
Quincenal 130,00 € 250,00 €
Mensual 250,00 € 475,00 €

Caélculo sobre pedido minimo

Todos los clientes podran modificar cada menua a su gusto.

El concepto es hacer comida rapida, dietética y a bajo coste, con su correspondiente
repercusion en el precio. Esto hara que, al tener precios mas competitivos que el resto
de empresas del sector, junto con el hecho de que nuestros productos sean sanos,
frescos y ecoldgicos, las ventas sean mayores y los ingresos incrementen.

Nuestro local o servicio a domicilio
dispondra de datafonos para poder
cobrar mediante tarjeta de crédito o
débito, contactless o en efectivo.
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