“Recuerda: alguien te espera de vuelta” CaScO 1.0

4.- FUENTES DE INGRESOS

éCuanto y como esta dispuesto a pagar vuestro cliente por el producto/servicio que le estas
ofreciendo?

Los ingresos manardn de cuatro fuentes:

1.

w

La principal serd la venta de activos, es decir la venta del casco, sélo para ciclistas en
principio. Su precio inicial es de 250,00 €, negociables en funciéon del volumen de
unidades vendidas, independientemente del color o del tamafio del mismo.

El cliente también tiene la posibilidad de contratar nuestra opcidn de mantenimiento
de la conexién con el 112 y de la cdmara de video, por 20,00 € al mes.

La reparacion del dispositivo y/o de la App.

La personalizacidon del disefio del producto: Estampar un nombre, una frase, un
dibujo, un disefo personalizado realizado por el propio cliente, cambiar colores, etc.
Cada cambio supondra un coste extra de 25,00 € para el cliente.

Esta personalizacion también la ofreceremos para cascos que no hayan sido vendidos
por nosotros, como ingreso complementario, pero con un coste de 35,00 € para el
cliente.

Inicialmente comenzaremos como auténomos aunque con la perspectiva de crear pronto una
sociedad limitada, siempre y cuando el proyecto tenga éxito.

La forma de pago variara en funcién del volumen de dispositivos comprados por el cliente:

Pago Unico cuando se trate de venta a particulares.

Se lanzaran ofertas y descuentos segln la cantidad de dispositivos comprados asi
como para atraer a otros clientes.

Cuando la venta sea al por mayor, se estudiara cada caso en particular y se negociara
con el cliente tanto el precio como los descuentos (comercial, por pronto pago, rappel,
etc.), la forma de pago, plazos de pago y de entrega del producto, transporte, etc.

Ingresos
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https://www.google.es/search?q=imagenes+de+costes+fijos&rlz=1C1SXXQ_esES815ES815&tbm=isch&source=iu&ictx=1&fir=HWuTO4nMecF_XM%253A%252CAJHPSVSiPC2mVM%252C_&usg=AI4_-kT-OQ_NRdSgWjeYNMdHOmsmPno3kw&sa=X&ved=2ahUKEwjm_5LE76bfAhV0sHEKHW4cBHEQ9QEwCHoECAQQFA#imgr

