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1. PROPOSICIÓN DE VALOR  

 

¿Qué necesidad o problema resolvemos?  
 

El problema que intentamos resolver, combatir o erradicar con AEROZAP es la 

podobromhidrosis o mal olor de pies causada por una mala alimentación, trastornos 
metabólicos, infecciones por hongos, ingerir determinados medicamentos o usar 
calzado elaborado con materiales sintéticos, así como evitar infecciones e 
incomodidad de la persona que sufre este trastorno. 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
                                                      Valor 

 
¿Qué es lo que nos hace diferentes y, por lo tanto, es por lo que nuestro 
cliente está dispuesto a pagarnos? 
 
Valor cuantitativo: 
 

 Buen precio. Dependerá de los componentes químicos que haya que utilizar en 
la elaboración particular para cada diagnóstico podológico que nos presente el 
comprador así como del tipo y marca de calzado que desee si nos compra el 
lote completo (zapatillas/zapato + pulverizador recargado). 

 
Valor cualitativo: 
 

 Producto innovador. Si bien es cierto que en farmacias y parafarmacias 
podemos encontrar distintos productos combativos con el olor de pies, en la 
actualidad no existe nada parecido a nuestro producto que, una vez acoplado 
al calzado, será autodosificador y estará relleno con el producto específico que 
cada persona necesite, previo diagnóstico de nuestro podólogo.  

 Comodidad de uso: El pulverizador es acoplable a todo tipo de calzado. Se 
puede comprar ya instalado en los zapatos o por separado y colocarlo el 
cliente. 
 

https://www.google.com/search?q=im%C3%A1genes+gratis+sobre+proposici%C3%B3n+de+valor&rlz=1C1QJDB_enES647ES656&tbm=isch&tbo=u&source=univ&sa=X&ved=2ahUKEwiX9I3SodzfAhUE3uAKHZU-BwkQsAR6BAgAEAE&biw=1304&bih=697#imgrc=jJJFCqiIkZ_xjM:


“Salud y frescor para nuestros pies”  AEROZAP   

 
 Saludable: Las recargas del dispositivo son cómodas, personalizadas, 

inofensivas para la piel, y diferentes según el diagnóstico que haya realizado 
nuestro podólogo al paciente-cliente. Se elaborará el componente adecuado a 
cada tipo de problema generador de un tipo particular de sudoración: 
Adolescentes, personas medicadas, alimentación inadecuada, etc. 

 Tendremos como colaborador, o subcontrataremos, a un laboratorio que será 
quien nos facilite el relleno del aerosol. 

 El podólogo encargado de diagnosticar el motivo causante de la podo 
bromhidrosis que presenta su paciente, será socio, inversor, colaborador o 
patrocinador nuestro. Si no, negociaremos condiciones y lo subcontrataremos. 

 Estará disponible en nuestra tienda online y establecimientos autorizados: 
Farmacias y Parafarmacias, zapaterías, ortopedias, clínicas de podología, etc.  

 Venderemos: 
 Zapatillas deportivas con el pulverizador ya instalado y recargado (lote 

completo). 
 Sólo el pulverizador recargado. 
 Sólo recargas del dispositivo con relleno personalizado en función del 

diagnóstico que el podólogo haya prescrito a nuestro cliente.  
 Servicio de acoplamiento de dispositivo recargado al calzado que 

presente el comprador. 


