A mas velocidad, méas energia Raiden

4.- FEUENTES DE INGRESOS

¢Cuénto y coémo esta dispuesto a pagar vuestro cliente por el producto/servicio
gue le estas ofreciendo?

La principal fuente de ingresos serd la venta de activos y el importe dependera de la
opcion de compra que elija el cliente, del tipo de vehiculo de que se trate y del nUmero
de ruedas que tenga el mismo. Como ejemplo, si consideramos un coche de gama
media:

e Compra del lote completo de ruedas mas dinamo, dado que tanto los
neumaticos como el sistema de dinamo suelen ser caros, el precio rondara
los 500 € (sin instalacion).

¢ Adquisicion de dinamo individualmente, sin contratar la instalacién, 150 €.

e Instalacion de dinamo en ruedas del vehiculo 100 €.

Al principio, para lanzar nuestro producto al mercado, el precio estara bastante
ajustado y sélo obtendremos un minimo margen de beneficio.

Posteriormente el precio crecera segun la demanda, hasta llegar un momento en que
se estabilizara.

La forma de pago variara en funcion del volumen de dispositivos comprados por el
cliente:

e Pago Unico cuando se trate de venta a particulares.
Se lanzaran ofertas y descuentos segun la cantidad de dispositivos comprados
asi como para atraer a otros clientes.

¢ Cuando la venta sea al por mayor, se estudiara cada caso en particular y se
negociara con el cliente tanto el precio como los descuentos (comercial, por
pronto pago, rappel, etc.), la forma de pago, plazos de pago y de entrega del
producto, coste del transporte, etc.

Ingresos


https://www.google.com/search?q=im%C3%A1genes+gratis+sobre+fuentes+de+ingresos&rlz=1C1QJDB_enES647ES656&tbm=isch&tbo=u&source=univ&sa=X&ved=2ahUKEwidwezLjNzfAhULQBoKHYPBAxUQsAR6BAgFEAE&biw=1304&bih=648#imgrc=7dM_4QY7trxjtM:

