
 
 

SOCIEDADES CLAVE 
 
A la hora de elaborar nuestro proyecto vamos a necesitar diferentes empresas que 
nos ayuden a completar nuestra idea; en primer lugar vamos a contactar con la 
empresa denominada “Drone X Pro”, una compañía que es especialista en la 
fabricación de drones de tamaño reducido a los cuales se les pueden acoplar las 
diferentes herramientas que vamos a incorporar. Mikel Rogado, nuestro experto 
agente comercial, negociará  el precio de los nanodrones, teniendo en cuenta que 
empezaremos solo con dos o tres unidades. 
 
 
En segundo lugar, negociaremos con una empresa dedicada a los servicios de la 
detección de avispas, similar al método que utilizan los misiles teledirigidos. 
Simplemente necesitaremos que nos introduzcan el sistema de detección, y luego 
Mikel Leibar, especialista en informática, los instalará dentro del sistema informático 
del propio dron. 
 
En el momento en que dispongamos de todas las herramientas que debemos tener, 
nos dispondremos a ensamblarlo en nuestro taller, gracias a las habilidades que 
cada uno de nosotros poseemos; como ya hemos mencionado, la habilidad de Mikel 
Leibar como operador informático, la habilidad de Adrián Zurrón como mecánico, 
que será el encargado de destruir los nidos de forma práctica; estas dos 
habilidades, más bien técnicas, serán coordinadas por Lander Larrimbe, ya que 
tiene una gran capacidad de liderazgo, Y a la hora de salir al mercado, será Mikel 
Rogado el integrante que vaya a trabajar como agente comercial para publicitar y 
vender nuestro producto a las administraciones públicas, asimismo será el 
encargado de negociar con las empresas que debemos tratar para completar el 
dron.  



 
 
 
  
 
 
 


