
 

 
SEGMENTACIÓN DE MERCADO 

 
Tras una investigación exhaustiva entre los servicios que ofrecemos y los que la 
sociedad necesita hemos determinado que nuestros clientes serían los siguientes: 
 
Dentro del criterio demográfico, la variable geográfica es clave, ya que nos 
dirigiremos a aquellos territorios que tengan problemas con las avispas y sus 
respectivos nidos. Generalmente hemos visto que las comunidades más dañadas 
son las que están situadas en el norte de la península, por ejemplo: Asturias, 
Galicia, País Vasco, Cataluña, e incluso islas como la de Mallorca. Sin embargo, se 
podría determinar que las más afectadas son el País Vasco y Cantabria ya que 
fueron unos de los primeros asentamientos de estas avispas en España, en el año 
2005. 
 
Nuestro mercado potencial serán las administraciones públicas o grandes 
apicultores, cuyas zonas de influencia se hayan visto afectadas por este problema. 
Por tanto serán organismos o instituciones sumamente concienciadas con la 
naturaleza y el medioambiente. 
 
En una segunda fase, se podría expandir el mercado a otros países que también 
quieran solucionar este problema medioambiental, uno de los más graves del siglo 
XXI, debido a que tras diversos análisis hemos podido ver que a varios países de la 
Unión Europea también les afecta este problema,como por ejemplo Italia, Alemania, 
Portugal, Francia… 
 
Aunque es cierto que se están tomando medidas mediante el uso de trampas y 
personal especializado, se están eliminando los nidos de una forma muy poco eficaz 
y a baja escala. Con nuestra propuesta, los nanodrones identificarían una avispa 
asiática, la seguirán hasta su nido y la eliminará eficazmente, junto con su nido, 
avispas reina, etc. De esa forma, en poco tiempo,  se podrían eliminar gran cantidad 
de nidos, tanto en la Península Ibérica como en las islas Baleares. 
 
 
 



 
 
 
 

 
 
 

 
 



 

 


