
proposición de valor 
 

¿Qué necesidad o problema resolvéis? 
 
La necesidad que resolvemos es el poder salir alguna noche 
a disfrutar de una gran mariscada a la vez acompañada de 
un gran espectáculo ya sea de comedia, magia, canto para 
que los más pequeños de la casa también puedan 
disfrutarlo. 
 
¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que 

tu cliente está dispuesto a pagarte? 
 
Los precios coinciden con la calidad del marisco.  
A parte de los precios, ofrecemos algo que no vas a 
encontrar en cualquier lugar, el diseño del local es muy 
lujoso, hay también un parque de bolas para que mientras 
los padres disfrutan de la actuación y la cena los más 
pequeños puedan jugar. 
 


