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ACTIVIDADES CLAVE

En nuestro proyecto vamos a realizar una serie de actividades para darnos a conocer y
conseguir clientes para demostrar nuestros productos y

|

Tarifas especiales para clientes habituales.

Fiabilidad con proveedores, de productos frescos.

[1 Jornadade puertas abiertas la primera semana para que lagente pueda
acceder y ver nuestros servicios.

1 Invitaciones anuestros proveedores aunacomida para afianzar nuestra
fiabilidad.

[0 Vales descuento para nuevos clientes.

e Distintasrecetasenlasclases segun el diadelasemanaolaépocadelafio.

También se elaboran platos de distintos paises.
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ANALISIS DAFO

Es una metodologia de estudia de la situaciébn de una empresa o un proyecto,
analizando sus caracteristicas internas (debilidades/fortalezas) y su situacion externa
(amenazas/oportunidades) en una matriz cuadrada.

Es una herramienta para conocer la situacion real en la que se encuentra nuestra
empresa o proyectoy planear una estrategia de futuro. Nos daré un diagndstico sobre el
estado de nuestra entidad tanto a nivel interno como externo. La grafica del analisis
DAFO muestra el punto de partida obtenido tras valorar las distintas oportunidades,
amenazas, fortalezas y debilidades de nuestro entorno empresarial. Dicho punto nos
indica que partimos de una buena situacion inicial.
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OPORTUNIDADES

FORTALEZAS

Demandainsatisfecha.
Darsolucidonalaspersonas
en momentos de faltade
espacioensushogares.

No hay empresas de nuestro
sector en territorio nacional.

Horarios flexibles.
Personal cualificado y
capacitado.

Ampliorangode productos.

Diversidad derecetas.

AMENAZAS

DEBILIDADES

Competencia agresiva
respectoalosprecocinados.
Inseguridad.

Menus del dia en
restaurantes cercanos.
Empresas que ofrecen
cursos de cocina.

Falta de popularidad enla
zona.
Poca experiencia.
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