
 

RELACIONES CON LOS CLIENTES 
 

Para tener una buena relación con el gran abanico de diferentes clientes a los 
que nos dirigimos, debemos tener un trato eficaz y adecuado pre y post venta, 
cumpliendo de la mejor manera posible las necesidades básicas de cada 
persona, en los diferentes casos que se dan. 
 


