
BACKDOOR CAFÉ 

 
FUENTES DE INGRESO 

Origen de los ingresos 

Tal y como se ha mencionado a lo largo del documento, Backdoor café-pub cuenta con dos 
actividades clave diferenciadas: bar y zona de ordenadores. 

La zona de bar se basa en la venta de activos de bajo coste (Media de unos 5-15€ por persona), 
por lo que la principal fuente de ingresos va a provenir del pago único. 

La zona de ordenadores por su parte, se basa en el alquiler de un espacio. Normalmente este 
método se asocia con el pago recurrente, que en nuestro caso la mejor forma es aplicarlo a 
clientes recurrentes, ofreciéndoles una tarifa plana mensual. En otros casos, la reserva que 
realice un cliente va a ser única y de pocas horas, por lo que el pago será único. 

Si analizamos el porcentaje de los ingresos de las dos zonas, su estimación puede ser del 60% 
del bar y un 40% del alquiler de ordenadores. Esto es debido a que se intenta atraer a grupos 
de personas jóvenes, por lo que hay una mayor probabilidad de consumición en el bar que en 
los ordenadores, de los que hay plazas limitadas. Otro factor que apoya esta conducta, es que 
en el local se van a retransmitir distintos eventos, lo que implica que todos los asistentes no 
participen de forma activa en estos. 

 

En las páginas siguientes se expondrá un listado con los precios aproximados de los diferentes 
servicios del local, así como un esquema de previsión de ingresos en un año. 

  



Listado de precios 

A continuación se expone un listado de los precios de los diversos productos que se van a 
ofrecer en el establecimiento. Estos precios son una estimación, ya que en la práctica van a 
depender de factores como el precio ofertado por el proveedor y/o impuestos. 

Zona bar: 

Bebidas: 1-7€ 

 Cafés e infusiones: 1.10-1.20€ 

 Refrescos y zumos: 2€ 

 Cerveza: 1.20-5€ (Dependiendo tamaño y marca) 

 Batidos y cafés especiales: 3€ 

 Combinados y licores: 4-5€ 

 Cocteles: 5-7€ 

Alimentación: 1-10€ 

 Bollería y Desayunos: 1-2€ 

 Tapas y pinchos: 1-2.50€ 

Bocadillos y hamburguesas: 3-7€ 

 Otros platos: 6-10€ 

 Postres: 3-6€ 

Zona de ordenadores: 

El precio de alquiler de una zona de juego va a depender del tiempo y frecuencia de uso, por lo 
que se podrán encontrar precios desde 2-3€ una o dos horas, hasta bonos de 50€ por unas 60 
horas en un mes (Precios y horarios estimados, por lo que pueden sufrir modificaciones). 

En este apartado también se pueden añadir las entradas a los diferentes eventos (charlas, 
conciertos o torneos) cuyo precio variará entre los 5 y 15€ aproximadamente. 
  



Previsión de ingresos 

Se van a exponer dos tablas con la previsión de ingresos del negocio. La primera de ellas 
muestra la previsión de ingresos semanales. Se tiene en cuenta el número de clientes, su gasto 
medio y el total de cada día. Se han estimado estas cifras acordes a que el negocio lleva un 
tiempo abierto, y no cerca de su inauguración donde serían mayores. 

Como se puede observar, el número de clientes y de ingresos va aumentando según se acerca 
el fin de semana. También se ha tomado el lunes como día de descanso semanal, por lo que no 
se van a obtener beneficios ese día. 

La segunda tabla se van a estimar los ingresos en un año. Al igual que antes se ha tenido en 
cuenta el número de clientes, su gasto medio y el total. La tabla se ha realizado acorde a que la 
apertura del bar es el 1 de enero. 

Al igual que en la primera tabla, en esta el número de clientes e ingresos va a variar. Esta cifra 
va a ser mayor cercano a la inauguración del negocio y a los meses de verano o fechas cercanas 
a fiestas locales, pues el target del negocio son personas jóvenes, en su mayoría estudiantes. 

Cabe mencionar que son ingresos brutos, y estos datos hay que compararlos con los gastos que 
se van a producir. 


