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SOCIOS CLAVE DE iV-Real 

 

Como se ha visto hasta ahora, iV-Real pretende operar en un sector nuevo, en 

expansión, donde las alianzas van a ser clave para que nuestra propuesta 

aporte verdadero valor.  

Nuestra idea es aprender de agentes que ya están operando en este entorno de 

innovación abierta y trabajar con ellos para poder lanzar nuestros productos.  

Vamos a ir detallándolos: 

Los cinco componentes de iV-Real pertenecemos al movimiento maker. Por si 

hiciera falta aclarar el término, las personas de la cultura maker utilizan la 

tecnología para fomentar la creatividad y la innovación utilizando la tecnología 

existente (impresión 3D, internet de las cosas, realidad virtual, robótica, 

inteligencia artificial, …) modificándola para crear nuevos dispositivos.  

Los Makers proceden de muy diversos ámbitos del mundo 

tecnológico pero, tenemos en común, la pasión por la 

tecnología, compartir conocimiento en un entorno de 

innovación en red y crear nuevos dispositivos inteligentes 

como robots, drones, dispositivos portátiles… a partir de 

la tecnología que tenemos a nuestro alcance. Nuestro 

espacio físico de encuentro y desarrollo de proyectos es 

La Caja Maker Space http://www.lacajamakerspace.org/ 

 

 

Jornada de trabajo en La Caja Maker Space en la que aparecemos algunos de nosotros 

http://www.lacajamakerspace.org/
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Contaríamos con el apoyo de todos los integrantes de la Caja Maker Space 

porque esa es nuestra filosofía y todos apoyamos y facilitamos la investigación 

en los proyectos de todos miembros. Además, este Espacio Maker participa en 

actividades conjuntas con otros makerspaces de la red nacional, donde 

colaboran profesionales de referencia en el campo de la tecnología.  

Nuestros siguientes socios clave serán dos empresas: Simac Mundo Digital 

http://www.simac.es/, como proveedor de todo el equipamiento electrónico e 

informático necesario y Alfa IoT http://www.alfaiot.com/, una empresa dedicada 

a Internet de las Cosas e Inteligencia Artificial como facilitadora del know-how 

y conocimientos necesarios en estas áreas. Nuestra relación con ambas, por 

cuestiones académicas, es muy estrecha y trabajarían en los proyectos que 

desarrollemos como proveedoras y facilitadoras de tecnología a unos precios 

muy ventajosos.  

http://www.simac.es/
http://www.alfaiot.com/
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Nuestra última alianza la encontramos en 

el Parque Científico de la Universidad 

de Salamanca https://pcs.usal.es/.  

Pretendemos instalarnos en el coworking 

de este Parque por dos razones. La 

primera, un precio muy ventajoso por 

alquiler de espacios de 50€/mes gracias a 

un acuerdo de nuestro centro con la Universidad de Salamanca y, por otra, por 

el ecosistema de emprendimiento digital y tecnológico existe en el Parque.  

La inmensa mayoría de innovación que se realiza actualmente en nuestra ciudad 

está instalada aquí, por lo que podríamos beneficiarnos, aparte de los servicios 

de consultoría que ofrece el propio Parque, de las posibles alianzas que se 

pudieran establecer con empresas allí radicadas. Un entorno de startups, 

incubadora, servicios de apoyo a la investigación y formación es el marco 

propicio para el desarrollo de nuestra idea.  

 

https://pcs.usal.es/

