
RELACIONES CON LOS CLIENTES 

Nuestras relaciones con los clientes será cercana, 

puesto que les vamos a vender un producto que 

probablemente usen varias veces. 

Además, si nuestro producto saliese adelante, 

podríamos plantearnos lanzar otro al mercado más 

tarde, por lo que muchos de nuestros primeros 

clientes podrían repetir 

 


