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IDEA DE NEGOCIO: Presentación  

En este proyecto se describe la creación de un negocio 

especializado en el montaje y venta de pulseras inteligentes 

destinadas a hacer que los deportistas se sientan más seguros 

cuando practican un deporte de riesgo, como puede ser 

montañismo, senderismo, barranquismo, ciclismo de 

montaña,…etc. 

 

Éste es el logo que hemos diseñado para la 

identificación de nuestro producto.             

 

La idea surge de la necesidad de contar con elementos que aporten 

seguridad a los deportistas, en el caso de accidentes. Hechos como 

los que se relatan a continuación, ponen de manifiesto la necesidad 

de contar con elementos extras, que aporten más seguridad a los 

deportistas que practican deportes de riesgo. 

 

Aportamos recortes de distintos medios de comunicación que 

informan sobre los accidentes que frecuentemente tienen lugar en 

nuestras montañas: 
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Durante la campaña de invierno -del 1 de noviembre de 2016 al 30 de 

abril de 2017- la Guardia Civil realizó 97 intervenciones en las que 

rescató a 155 personas, de las que 93 resultaron ilesas, 55 heridas y 7 

fallecieron, a las que se suman las tres muertes ocurridas en los 

últimos veinte días, fuera de la temporada. 

Según ha informado el teniente coronel, el 58 % de los accidentes se 

han producido por una sobreestimación de sus posibilidades, seguido 

de una falta de nivel técnico (40,2 %), falta de preparación física (25,7) 

y carencias en la planificación de la actividad (25,7). 

http://seguridadfedme.es/wp-content/uploads/2017/09/TESIS-2017-

023-alberto-sanchez.pdf 

 

 
http://seguridadfedme.es/wp-

content/uploads/2017/10/Heraldo_seguridad.pdf 
 

http://seguridadfedme.es/wp-content/uploads/2017/09/TESIS-2017-023-alberto-sanchez.pdf
http://seguridadfedme.es/wp-content/uploads/2017/09/TESIS-2017-023-alberto-sanchez.pdf
http://seguridadfedme.es/wp-content/uploads/2017/10/Heraldo_seguridad.pdf
http://seguridadfedme.es/wp-content/uploads/2017/10/Heraldo_seguridad.pdf
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Con estas tres noticias publicadas recientemente en los medios de 

comunicación queremos resaltar la necesidad de tomar 

precauciones a la hora de salir a realizar deportes de riesgo por 

nuestras montañas, senderos, barrancos, etc. Por suerte cada vez 

más gente está pensando en este sentido. Por ello presentamos la 

pulsera inteligente SPORTY con las siguientes características 

técnicas: 

       

 

  

❖ Es una pulsera fabricada en silicona, 

material biodegradable que no daña el 

medio ambiente y muy cómoda de llevar, 

ya que se adapta perfectamente a tu 

muñeca. 

❖ Incorpora un botón de pánico 

conectado a emergencias, a través de una tarjeta prepago 

incorporada que no va conectada al móvil. 

❖ Incorpora un GPS vía satélite, para la localización del usuario. 

❖ Pulsómetro, para registrar las constantes vitales del usuario y 

que alerta a emergencia ante la detección de irregularidades 

en las constantes vitales. 

 

 

❖ Puedes insertar tu información 

identificativa vital, a partir de un código QR, 

que determinará el propio usuario a través de 

la web, como el grupo sanguíneo, alergias, 

identificación personal (nombre y apellidos, 

teléfono) 

❖ La pulsera puede ser adquirida en uno 

de sus cinco colores, directamente desde 

nuestra página web y acordar el envío a tu 

domicilio. 

https://runfitners.com/2012/05/medidas-de-seguridad-para-corredores-de-calle-consejos-para-corredores/
https://runfitners.com/2012/05/medidas-de-seguridad-para-corredores-de-calle-consejos-para-corredores/
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❖ En cuanto a tamaño de la muñeca, puedes elegir aquel que 

necesites concretamente. 

❖ Incluye un reloj digital y una linterna LED para situaciones de 

poca visibilidad. 

❖ Botón de encendido y apagado. 

❖ Destacamos el hecho de que la pulsera no va conectada al 

móvil, por tanto el usuario puede salir a hacer deporte sin 

necesidad de llevar el teléfono, pues en ocasiones constituye 

una carga para el deportista. 

  

 

¿Cómo saber si nuestra idea es buena? 

 

Hemos utilizado varias formas de probar si nuestra idea es 

buena, una de ellas fue preguntar a amigos, compañeros, 

familiares, profesores….. Sin embargo, para asegurarnos y seguir 

adelante hemos testado la idea con el mercado que comprará 

nuestro producto. Para ello hemos elaborado una encuesta donde 

se ha preguntado por el problema que pretende resolver nuestro 

producto. La encuesta ha sido elaborada a partir de “Formularios de 

Google” 
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Acceso al formulario elaborado: 

https://docs.google.com/forms/d/1IJpHZh3Bw2dnw9LIudpyl1Pz3B3

Ga4O1qbj6-f0LZsc/edit 

 

Y tras haber recibido casi un centenar de respuestas, los resultados 

obtenidos son los siguientes: 

 

 

 

 

https://docs.google.com/forms/d/1IJpHZh3Bw2dnw9LIudpyl1Pz3B3Ga4O1qbj6-f0LZsc/edit
https://docs.google.com/forms/d/1IJpHZh3Bw2dnw9LIudpyl1Pz3B3Ga4O1qbj6-f0LZsc/edit
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Los resultados obtenidos son bastante favorables, un alto 
porcentaje (94%) de las personas que realizan deportes de 
riesgo en nuestro país estaría interesado en comprar la de 
nuestra pulsera, pues consideran muy interesantes las 
prestaciones que ofrece. Además, la gran mayoría (más del 
70%) pagaría un precio que se encuentra dentro de la franja de 
precio en la que se encuentra el nuestro, o incluso más. 

 

 

¿Y la competencia? 

En el mercado actual existen diversas pulseras inteligentes 

orientadas al ámbito deportivo que comparten con nuestra pulsera 

características como el pulsómetro, el seguimiento GPS, el reloj, la 

linterna y el código QR.  

Sin embargo, ninguna de las pulseras existentes disponen de 

un sistema de seguridad con llamada a emergencias sin la 

necesidad de conectar un teléfono móvil a la pulsera. Además, 

nuestra pulsera combina todas las prestaciones anteriores en 

un único producto lo cual supone una innovación en el mercado 

en cuanto a seguridad, debido a que nuestros clientes disponen de 

una confianza previa a la actividad deportiva. 

 

 

 

Seguidamente se detallarán los distintos apartados del CANVAS 

 


