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CANALES

CANALES DE DISTRIBUCION:

1.Distribucién:

La forma de darnos a conocer, contactar y comunicarnos con nuestros clientes
sera internet, es decir, el disefio de una pagina web, Facebook e Instagram son
las formas con las que la empresa pretende llegar al consumidor final, en este

caso los clientes objetivos y potenciales.

La venta serd on-line y esto nos obliga a estar en colaboracion con distintas
empresas de mensajeria que hagan llegar nuestros productos a los

consumidores.
- Apps.

Desarrollaremos una aplicacion para méviles para que la comunicacion con

nuestros clientes sea mas rapida y directa.
— Social Commerce:

Usaremos Facebook, Instagram y pagina web para promocionar, vender
nuestras “WALKMAGNES”.




WALKNGNES
S.L.

Estas vias nos permitiran una serie de servicios de pre y post venta, que nos
ayudard a fidelizar a nuestros clientes. Contendra una serie de garantias de
compra, orientacion al cliente de acuerdo con sus necesidades y un sistema

continuo de informacion. El cliente tendra una relacion directa con la empresa.

En el futuro la distribucion puede ampliarse con la incorporacién de comercios

especializados, que vendan nuestro calzado.

La colaboracion, por tanto, con empresas de mensajeria y paqueteria se
convierte en una parte importante de nuestro negocio. En la actualidad estos
servicios han crecido y mejorado notablemente con el crecimiento de las ventas
on-line y el desarrollo de negocios como “Amazon”, donde venta y distribucion

se unen.



