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Propuesta de valor 

 

Somos el equipo de trabajo weelchair team y presentamos your weelchair.  

Básicamente, ofrecemos  sillas para personas con  discapacidad  que no 

sean monótonas ni aburridas. Queremos que lleven un diseño y unos 

accesorios que den comodidad y color a todas estas, que marquen una 

diferencia y que sean atrevidas.  

 Problema al que queremos dar solución.  

Aproximadamente un 8,5% de la población española sufre discapacidad, 

gran parte de esta necesita la utilización de una silla de ruedas para su día 

a día, y lo peor es que la mayoría son iguales: 

 

 
 

Con nuestro negocio pretendemos cambiar esto como sea, queremos que 

estas personas que van a ir acompañadas de sillas básicas y monótonas 

para siempre, den un vuelco a sus vidas y empiecen a pensar más en ellos 

mismos, y adquieran sillas con unos diseños y comodidades 

extraordinarias. Además de manera muy sencilla y asequible. 



 

 ¿Existe algo parecido? 

Podríamos decir relativamente que sí. Hay una empresa llamada Sunrise 

Medical, que ofrece sillas personalizadas al detalle a nivel mundial. 

 

 
 

 
 

 



 

 ¿En que nos diferenciamos? 
Una de los principales puntos a tener en cuenta es el precio, parece que 

están sillas estén hechas de oro. 

- Esto es un ejemplo de la silla más básica que hemos podido encontrar en 

esta página: 

 
-Aparentemente parece una silla normal, aunque cabe destacar que lleva 

unos materiales de gran calidad. Lo asombroso es el precio: 

 
 



 

-Este precio que ponen para una silla básica nos parece abusivo para una 

persona de condiciones económicas normales. Por eso nosotros queremos 

economizar este apartado vendiendo o mejorando sillas más baratas y 

asequibles.  

 Posibilidad para reutilizar la silla del cliente.  

Otras de las grandes diferencias y ventajas es que nosotros no te 

obligamos a comprar una silla nueva. 

A través de un sofisticado método de recogida y entrega, nosotros 

modificaremos tu silla actual con profesionales. De este modo 

conseguiremos que tu propia silla tenga una apariencia totalmente 

diferente sin tener que desacerté de ella. 

 

 
 

Y eso no es todo. Os preguntareis: Si recoges una silla para modificarla, 

¿Cómo se desplazara este usuario hasta que se la entreguemos? 

Pues muy sencillo, aprovecharemos el viaje de recogida para prestarles 

una silla de sustitución (como en el caso de los coches) hasta que obtenga 

su silla mejorada. 

 



 

 Personalización.  

Otro punto a tener en cuenta es la personalización, queremos que cada 

silla sea única, atendiendo a todos los aspectos que el cliente quiera que 

contenga la silla. Esto será posible gracias a los diseñadores que 

contrataremos. 

 

 

 

 



 

 

 

 

 Contactos con otros diseñadores del sector. 

 

Además nos pondremos en contacto con otros diseñadores para pedirlos 

que nos aconsejen. 

 



 

 

 

 Personalización en colectivos deportivos. 

También queremos diseñar logos y personalizaciones especializadas 

para sillas de deportes tanto de equipo como individuales. Intentamos 

conseguir que por ejemplo equipos de baloncesto lleven unas sillas 

totalmente personalizadas con diseños llamativos y coloridos.  

 

Esta es una silla de un equipo de baloncesto, como podéis observar es 

bastante simple, a parte llevan un dorsal de papel pegado atrás de la 

silla y esto no queda muy bien. 

 



 

Ahora imaginaos un partido de baloncesto en sillas de ruedas  con 

diseños espectaculares como este y que además lleve el número de su 

dorsal impreso en la parte trasera de la silla. Algo cambia ¿Verdad? 

 

 
 Trato cercano 

Algo que tenemos muy en cuenta es, que queremos atender las 

necesidades del cliente en la medida de lo posible. Por ello tendremos un 

trato muy cercano y a través de varios medios de comunicación para 

poder atender estas necesidades al máximo.  

 

Queremos que el diseñador plasme en la silla lo que transmita el                                                                                                    

cliente, ya sea a través de la web, correo, fotos, teléfono, skype, etc.  

Ejemplo de un diseñador hablando con un cliente. 

 

 



 

 Complementos 

Pues bien, entre otras muchas cosas ofrecemos: ergonomía, comodidad, 

exclusividad,  funcionalidad… 

Y esto lo haremos gracias a nuestros diseños y accesorios que 

enseñaremos a continuación.  

 

 Diseños originales basados en la descripción del comprador. 

 
 Posavasos ergonómicos para diferentes recipientes.  

 

 



 

 Chubasquero adaptable para la silla de ruedas, que vendrá 

con una bonita bolsa para guardar en el compartimento de la 

silla. 

 
 Soporte para dispositivos móviles o similares. 

 

 
 

 Aros de colores para las ruedas. 

 

 

 



 

 Reposacabezas que se adapta a tus necesidades. 

 

 Mesa adaptada. 

 

 Llantas de colores. 

 

 

 


