
SEGMENTACIÓN DEL MERCADO 

 

El producto va dirigido a las personas que viven en zonas de riesgo sísmico muy alto, 

así como Alaska y California en Estados Unidos, México, Chile, Nepal, Nueva Zelanda 

y Japón. 

Va dirigido a este tipo de clientes ya que viven en unas zonas propensas a producirse 

terremotos, nuestro proyecto puede salvar vidas, y eso es lo importante. 

Nuestro producto salvará 

muchas vidas ya que, en 

estos lugares hay 

numerosos terremotos 

cada año, y numerosas 

muertes debido a 

desprendimientos, por lo 

tanto nuestras camas van 

dirigidas a personas que 

se sienten inseguras o 

amenazadas en dichos 

lugares debido a los 

terremotos, derrumbes 

que suceden en horario 

nocturno o cuando se 

encuentran en sus 

viviendas. 

Nuestro mercado será un mercado de nichos, es un segmento de clientes específico 

que se dirige a un público muy concreto y bien diferenciado, aunque también 

ampliaremos nuestro producto a otras zonas que, no tengan actividad sísmica pues 

nuestra cama ofrece diferentes usos:  

Nuestra cama ofrece la seguridad frente a terremotos de gran magnitud, también 

protección frente a un posible robo que se produjera y además esta cama les permite 

usar el habitáculo de debajo para usarlo como caja fuerte pues solo los clientes tendrán 

la llave para abrirla, además de las empresas de seguridad asociadas a la nuestra y los 

cuerpos policiales así como los cuerpos de rescate debido a que si sucede un terremoto 

dichas personas puedan salvarnos. 

 

 

 



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Se puede afirmar que nuestro producto les ofrece diversos usos y es único en todo el 

mundo.  

Este está hecho y pensado para la seguridad de nuestros clientes, con nuestro proyecto 

queremos reducir las muertes por años debido a diversas causas, con nuestra cama lo 

conseguiremos, intentaremos reducir el precio de venta cara al público lo máximo, luego 

nuestros clientes dependiendo de sus gustos nuestros modelos se podrán personalizar 

a gusto del consumidor. Por ejemplo: una persona que disponga de más dinero para 

invertir en nuestra cama, a lo mejor quiere personalizar su casa acorde con su 

decoración, sus paredes son blancas y quiere una cama gris, pues nuestro modelo 

estándar será modificado esto sí, con un implemento en el precio final. 

Así podría ser una cama nuestra 

personalizada. 
Esta es una cama normal de alta 

gama. 



 


