
ALIADOS CLAVE: 

-Ayuntamientos:  esta empresa puede aportar a los ayuntamientos la visita de turistas y por lo 

tanto de clientes en las empresas locales, además si viene turistas de varios sitios diferentes de 

España, se puede correr la voz y se da publicidad a los pueblos, en este caso del ayuntamiento 

de “Ribamontan al mar”. A nosotros nos podrían quizás aportar ayudas económicas, un local 

suyo que nos salga por lo tanto más barato, o publicidad en su página web oficial.

 



 

 

-Colegios: podríamos llegar a un acuerdo con los colegios de la zona, y abaratarles bastante el 

precio de todas nuestras actividades, sobre todo en temporada baja. Así nosotros nos creamos 

imagen de cara a otros colegios, y de cara a la demás gente. 

 



 

 

-Hosteleros: a los hosteleros de la zona les puede llegar a venir muy bien nuestro negocio, ya 

que si la gente viene a disfrutar de nuestros servicios, y aprovechando para conocer la zona 

alojarse en sus hoteles, casas rurales, apartamentos…, nosotros les podríamos ofrecer un 

pequeño apartado en nuestra página donde ofreceríamos sitios en los que alojarse. 

Ellos nos podrían dar a cambio publicidad, teniendo folletos en sus hoteles  o recomendando 

nuestros servicios como turismo. 



 

 



 

 

-Ismael Rojas García y Roberto Alexander del Pino: dos deportistas de élite que se encuentran 

entre los 50 mejores del mundo en su categoría, nos pueden ofrecer publicidad y ayudarnos a 

patrocinar, así ellos podrían mejorar su imagen y a lo mejor con el tiempo podríamos llegar a 

crecer como empresa y ser uno de sus patrocinadores. 

 



 

 

-Campamentos/campus: al igual que los colegios podríamos ofrecerles ofertas para grupos 

grandes consiguiendo con ello más clientes de otros campamentos o campus y dándonos 

publicidad. 

-Empresas grandes: podríamos ofrecer ofertas a empresas grandes con paquetes especiales 

para que sus empleados creen grupo., o equipo. 

 


