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WARMING BODY 

RELACIONES CON EL CLIENTE 

14 de noviembre 2017 

Estimados lectores, 

Para nuestro proyecto “warming body” debemos de incluirnos en el 

segmento de mercado de ropa al por menor, mas específicamente de 

la siguiente manera en los subsegmentos. 

Racionado con el género, nuestra empresa no tendrá preferencias, los 

abrigos “warming body” son para ambos géneros incluyendo ciertos 

modelos aptos para ambos. 

 

 En relación a la edad, nuestro producto estará orientado a un público 

moderno, contemporáneo, los jóvenes actuales, ya que muchos de 

nuestros modelos podrían resultar un tanto atrevidos para las otras 

generaciones. Aun así hay bastantes modelos básicos que podrían 

gustar a todo el mundo. Además hay tallas de todos los tamaños de 

manera que hasta los mas pequeños de la casa pueden utilizarlos. 

 

Nuestro abrigos comenzaran por distribuirse por España con el 

objetivo de conseguir fondos suficientes para distribuir por Europa, y 

quizás, en un futuro, mundialmente. 

 

Para conseguir llamar la atención de los clientes en diferentes épocas 

del año, las líneas de abrigos “warming body IMP” saldrán 

aproximadamente cada estación del año, haciendo excepciones en 

líneas extraordinarias de ocasiones especiales. 

 

Nuestros abrigos con calefacción eléctrica incorporada están 

preparados para combatir el frio de una manera diferente, además 

están preparados para la lluvia de manera que nada malo sucederá si 

se moja por culpa del clima. Además nuestros abrigos están formados 

a base de piel sintética, respetando la fauna y el medioambiente. 

 

Un cordial saludo 

El grupo IMP. 
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