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Estimados leyendes: 

 

Describiremos la red de proveedores, socios, colaboradores, que 

hacen que el modelo de negocio funcione. Se dividen en cuatro 

puntos diferentes.  

 

No puede pensarse nunca a la empresa como autosuficiente, sino 

inmersa en una gran red de contactos que le permiten optimizar su 

propuesta de valor y tener éxito en el mercado: inversores, 

proveedores estratégicos, organismos de control, alianzas 

comerciales. 

 

1. Inversores y compradores   

2. Proveedores estratégicos (para asegurar el suministro)  

3. Organismos de control (alianzas para el desarrollo del nuevo 

negocio) 

4. Alianzas comerciales y estratégicas (entre no-competidores y 

competidores) 

 

Atentamente, 

 

IMP 

 


