


ESTRUCTURA DE COSTES

Con nuestra empresa queremos

conseguir grandes ganancias y beneficios,
que nos permitan seguir adelante con
nuestro proyecto durante mucho tiempo.

Como en toda empresa al comienzo los

beneficios seran negativos, pero con el tiempo
esperamos conseguir lo que hemos planificado.




ESTRUCTURA DE COSTES

Hemos realizado la estructura de costes
con vistas a dentro de unos meses
cuando nuestra empresa se consolide.

Tenemos en mente vender
2000 pares de nuestros
calcetines gore-tex al mes, con
un beneficio total de 32000,00€
aproximadamente, sin contar
con los gastos.




ESTRUCTURA DE COSTES
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El 20% de las ganancias estaran dirigidos m

a la empresa mantas Cecilio varganén.
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Gastos telefénicos | Gastos de envio.




ESTRUCTURA DE COSTES

COSTES
GORETEX Una media de 14500,00 €/mes
7,25€ por cada
calcetin.
MANTAS CECILIO | 20% de las alrededor de ~
VARGANON ganancias 6400,00€/mes ~
mensuales
GASTOS DE 2000,00 €/mes
ENVIO
REPARTIDOR 75,00 €/mes Al final del dia
recogera los
paquetes y los
llevara a correos
GASTOS 60,00 €/mes
TELEFONICOS
EXTRAPIEL 20% de cada Les daremos 30
calcetin que venda  pares de calcetines
T | |
BENEFICIO FINAL

GANANCIAS 8500,00 €/mes
Total

1700,00€/mes por
persona



CALCETINES GORE-TEX

Isabel Cendoya, Amaia Esteban, Maria Minon, Andrea Samaniego y Estibaliz Uranga



