
1 
Blue Day 

 

BLUE DAY 

FUENTES DE 
INGRESOS 

  
 

 
 
 
 

Donde cabe uno caben dos  

 
 
 
 
 



 
 
 

 

2 
Blue Day 

 

 

FUENTES DE INGRESOS 
 

 

 
Teniendo en cuenta que nuestra idea empresarial tiene como objetivo la 
venta de un producto y no la prestación de un servicio, los ingresos serán 
por pago único, es decir, el cliente pagará una vez por la adquisición del 
objeto. 
 
Respecto al precio, aproximadamente rondará los quince-veinte euros ya 
que al sustituir, de alguna forma, la compra de dos paraguas creemos 
que se ajusta al mercado y es competitivo, intentando así que tenga la 
mayor aceptación posible. 
 
Otra opción en la que variará el precio será cuando el paraguas sea 
personalizado por el propio consumidor, haciéndolo más exclusivo desde 
el momento de la compra en el que la persona escoja la opción de 
“Personalizar”, dándole un toque más personal y creando valor para el 
consumidor. 
 
Hemos escogido esta estimación de precio en relación a los ya existentes 

en el mercado. Dado que nuestro paraguas solo incluye una pequeña 

variación en el diseño y una base nueva, el coste de fabricación no se 

incrementará en gran medida. Según nuestras consultas, el coste de 

fabricación del paraguas varía entre los dos y los diez euros, dependiendo 

del tamaño y la calidad, así que esperamos sacar un beneficio de venta 

del 100%. 
 
El coste de envío correrá totalmente a cuenta del consumidor, así que 
el precio es el mismo independientemente del lugar al que se envíe, ya 
que esos ajustes se realizarán de forma externa de acuerdo a la política 
de la agencia de paquetería. 
 
Estimación del primer año de ventas: 
 
Nuestra estimación es que las estaciones de otoño e invierno sean las más 
demandadas, debido al tiempo inestable., lo que justifica que el volumen 
de ventas aumente en invierno. De todos modos, creemos que según 
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llegue la primavera las ventas no serán bajas ya que al ser un producto 
nuevo atraerá la atención del consumidor. 
 
 
 
 
 
 

MES 
VENTAS 

PRODUCTO PRECIO (€) TOTAL 
ENERO 55 15 825 

    
FEBRERO 63 15 945 
MARZO 65 15 975 
ABRIL 70 15 1050 
MAYO 65 15 975 
JUNIO 42 15 630 
JULIO 25 15 375 

AGOSTO 15 15 225 
SEPTIEMBRE 30 15 450 

OCTUBRE 32 15 480 
NOVIEMBRE 37 15 555 
DICIEMBRE 56 15 840 

TOTAL 555  8325€ 

MES 
VENTAS 
PRODUCTO PRECIO (€) TOTAL 

ENERO 10 20 200 
    

FEBRERO 13 20 260 
MARZO 15 20 300 
ABRIL 16 20 320 
MAYO 16 20 320 
JUNIO 6 20 120 
JULIO 7 20 140 

AGOSTO 6 20 120 
SEPTIEMBRE 9 20 180 

OCTUBRE 12 20 240 
NOVIEMBRE 18 20 360 
DICIEMBRE 15 20 300 

TOTAL 143  2860 
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