VIII. SOCIOS CLAVE

Siendo totalmente conscientes de que las alianzas con socios clave son muy importantes,
hemos decidido identificar los mismos, con el objetivo de buscar socios que estén involucrados
en el proyecto, es decir, empresas o asociaciones que sean un referente en el negocio. Porque
lo que queremos encontrar nosotros, es empresas, asociaciones, o instituciones, que nos
aporte un fortalecimiento en el posicionamiento en el segmento de mercado escogido.

Hemos identificado tres areas en las que resulta especialmente relevante establecer relaciones
de colaboracién con terceros:

Funcionalidad del producto

Resulta imprescindible ofrecer las mejores opciones de almacenamiento vy
comunicacion en la nube. Por ello, hemos establecido contacto entre otros, con los
siguientes proveedores de servicios de almacenamiento en la red:

Dropbox Google Drive Evernote E-Mail
ITunes Slack Box

"
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Puesta a disposicion de LiveNotebook al usuario final

El usuario, debe descargarse una aplicacion que le permite acceder a las
funcionalidades ofrecidas por LiveNotebook. Esta accidn la realiza desde la tienda de
aplicaciones online que su sistema operativo le ofrece en su determinado teléfono. Los
acuerdos con AppStore y AndroidMarket, nos permiten ofrecer de forma sencilla esta
posibilidad a los usuarios. Por ello, como acuerdos clave, identificamos los llevados a
cabo con los mencionados mercados de aplicaciones online:

s Download on the DISPONIBLE EN

¢ App Store | P> Google play

Desarrollo de proyectos para segmentos especificos




LiveNotebook

Dentro de nuestra estrategia de desarrollo de productos especificos para nichos de mercado
concretos, hemos identificado la necesidad de llegar a acuerdos con agentes clave en la
operativa de los mismos. El desarrollo de cada proyecto, implicard la busqueda y firma de
acuerdos concretos, orientados tanto al desarrollo del producto como al testeo e implantacion
del mismo.

En concreto, y para el proyecto de Educacion, que es el que tenemos previsto desarrollar en el
plazo de tiempo contemplado en el presente plan de negocio, hemos identificado los
siguientes agentes clave, con cuya participacidn creemos poder optimizar el mismo:

e Colegios
e Consejeria de Educacion
e Desarrolladores de plataformas educativas
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