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Introduccion:

“Porque los objetos perdidos no tienen porqué estarlo nace
keipo, la aplicaciéon que encontrara en segundos todos esos
objetos importantes que siempre se pierden.”

Nuestra idea de negocio consiste en una aplicacion para buscar
objetos perdidos localizando en un mapa o mediante una sefnal sonora
aquello que estamos buscando. Nos dira sin ninguna dificultad donde se
encuentra el movil extraviado, o las llaves ¢ donde las dejé ayer?, o
incluso el coche que no me acuerdo donde lo he aparcado..., de
manera que ahorraremos tiempo y dinero. Esto es posible gracias a
unos dispositivos (pequenos microchips con GPS) que se adhieren a
cualquier material y resistentes al agua que se pueden poner a cualquier
objeto que se desee. Estos diminutos dispositivos, con una amplia
variedad de disefios y colores podran ser localizados mediante nuestra



app simple e intuitiva en la que ofrecemos diversas funciones para
localizar el objeto extraviado, como son:

- localizacién visual con GPS en un mapa para pérdidas en un espacio
desconocido o robo.

- localizacidén sonora para un espacio reducido (en casa, en el bolso).

- consultando a otros usuarios de nuestro producto a través de la app
si el objeto se encuentra en un lugar a una distancia inaccesible en
ese momento (por ejemplo, si hemos viajado a un pais y se nos ha
extraviado una objeto apreciado...).

Creemos que nuestro producto puede tener una buena aceptacion
en el mercado, ya que ofrecemos un producto que presenta soluciones
y servicios utiles para los clientes. Para llegar a esta conclusion nos
basamos en esta afirmacion:

“Estudios realizados por W&S Consultores Comerciales confirman
gue un cliente potencial diferencia las ofertas de sus proveedores porf...]
la oferta de productos, soluciones y servicios que le presenta.”



