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Las materias primas que vamos a necesitar las proporciona la empresa que nos produzca las 
gafas (dark eyes), porque nosotros damos la idea a una fábrica  y ella lo fabrica, obteniendo los 
dos beneficios. 
 
Las gafas estarían clasificadas en dos grupos ya que existe la posibilidad de personalizar, el cliente 
podrá elegir el color de la moldura incluso cabe la posibilidad de que sean unas gafas de sol, que 
sería una cualidad muy positiva porque los trabajos para los que están destinadas son todas al 
aire libre. 
 
Al estar clasificadas en dos grupos existen dos precios distintos, las gafas originales tendrán un 
precio de 100€ y las personalizadas tendrán un margen de 50€ dependiendo el cambio que se 
quiera efectuar. 
 
En el caso de que las gafas tendrían algún tipo de deformación o rotura el cliente tendrá una 
garantía de un año la cual podrá utilizar y se le devolverá su producto en un plazo de 10-15 días, 
siendo totalmente gratuito. Pasados los dos años las gafas podrán ser arregladas pero con un 
precio añadido que variara dependiendo el tipo de rotura que sea. 
 
 
Los empleados externos con los que contamos son un ingeniero (2500€), al cual se le aporta el 
diseño y elaborara un esquema de su fabricación para que posteriormente una empresa nos lo 
fabrique y seremos nosotros quien se lo compre para su posterior venta, e informático (200€) 
que será contratado para el diseño y creación de la página web. Los dos empleados solo 
participaran en el principio del proyecto. 
 
         
Nuestro proveedor será la óptica Soloptical (se encuentra en el centro comercial Valle Real) el 
equipo de trabajo nos encargaremos de ir a la tienda y preguntar para conseguir la mayor 
información posible sobre cómo distribuir nuestro producto de la manera que más beneficios 
nos produzca. Posteriormente negociaremos las condiciones para empezar cuanto antes nuestra 
venta del producto. También sería bueno vender nuestro producto en tiendas específicas de los 
distintos tipos de trabajo para los cuales están destinados nuestras gafas. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


