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La estructura de costes de nuestra empresa será la siguiente: 

 

 

En cuanto a los costes, en primer lugar tendremos que invertir en publicidad para conseguir darnos a 

conocer en la red. Los principales sitios web donde vamos a promocionar serán Facebook y 

YouTube. En Facebook invertiremos 3€ cada día para que nuestra página sea publicitada y así 

conseguir nuevos clientes. En cuanto a YouTube, el precio que pagaremos será de 10€ al mes, y 

nuestro anuncio será visionado aproximadamente 200 veces, con lo que la probabilidad de que 

consigamos nuevos clientes es bastante alta. En el caso de que nadie vea el anuncio completo, es 

decir, que le salte antes de que acabe, esos 10€ se nos devolverán. Otra inversión que tendremos 

que hacer será el alquiler de un servidor donde tendremos la aplicación. El precio es de 20€ al año. 

También necesitaremos un local en el que estableceremos la sede de nuestra empresa, y donde 

estará localizado el servicio de atención al cliente. El precio de alquiler del local será de 400€ al mes. 

Los trabajadores de la empresa en un principio seremos los componentes del grupo, hasta que 

consigamos que la empresa sea conocida y nos podamos permitir contratar a más personal. El dinero 

que invertiremos en los sueldos será de 800€ al mes a cada trabajador, es decir, un total de 4000€ al 

mes. Por último, como comenzaremos como una empresa autónoma, tenemos que añadir a nuestros 

gastos el pago de autónomos, que son 267€ por cada trabajador al trimestre, es decir 1335€. 

 

 

 
 

En cuanto a los ingresos, conseguiremos financiación por medio de, en primer lugar, 

publicidad de otras empresas en nuestra aplicación. Con esto conseguiremos 2€ al día por 

cada anuncio. También utilizaremos la popular red “YouTube” para conseguir beneficios. 

Publicaremos un anuncio, con el que ganaremos 0’05€ por cada clic. Otro recurso para 

conseguir ganancias es la organización de eventos. Ayudaremos a empresas con la 

promoción de sus eventos, ya sean a pequeña o a gran escala. A cambio recibiremos el 5% 

del beneficio total de dicha empresa con la actividad. Nuestra aplicación tendrá disponible 

la opción “cuenta VIP” para los clientes que quieran convertirse en socios VIP. La cantidad 

que ganaremos gracias a esto será de 5€ al mes por persona que convierta su cuenta en 

VIP. Por último, recurriremos al crowdfunding para conseguir lanzar la app y hacerla 

conocida. Se trata de una inversión a largo plazo, ya que tendremos que devolver el dinero 



 

 

 

 

 

a la gente nos lo ha facilitado. Calculamos que para lanzar nuestra app tendríamos que 

conseguir aproximadamente entre 2000 y 5000€. 
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