
 

Aplicación de automaquillaje 

Estructura de costes. 

 

Costes fijos Al mes Al año 
Local y suministros 1000 Euros 12000 Euros 

Personal 
Coste del diseñador 
 
 
Gestor 
 
 
Marketing 
 

 
1000 Euros  S.Social:300 Euros 
 
1000 Euros 
S.Social:300 Euros 
 
1000 Euros 
S.Social:300 Euros 

 
12000 Euros 
S.Social:3.600 Euros 
 
12000 Euros 
S.Social:3.600 Euros 
 
12000 Euros 
S.Social:3.600 Euros 

Equipos informáticos 3000 Euros (Duración 
aproximada de 3 años) 

1000 Euros 

Licencia por cuenta de 
desarrollador 

 App Store: 80 Euros 
Play Store: 20 Euros 
 

Total  59.900 

 

 

 

 

 

 

PLAN DE INVERSIONES 

INVERSIONES Cuantía 

ACTIVO  NO CORRIENTE  

- Mobiliario y Enseres…………………………………………… 

- Equipos Informáticos…………………………………………. 

- Desarrollo de la aplicación…………………………………….. 

                              1.000 

3.000 

30.000 

ACTIVO CORRIENTE  

 
- Tesorería ( Banco c/c. Caja) 
 

 

16.000  

TOTAL INVERSIONES 50.000 
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Plan de financiación 

PATRIMONIO NETO 

 

Capital Social  cooperativo                   3 socias a 3.000 euros cada una  

 

        9.000 

 

Subvención del Gobierno de Cantabria: 

 15.000 por la creación de la cooperativa y el 50% de nuestra inversión 

inicial 

https://boc.cantabria.es/boces/verAnuncioAction.do?idAnuBlob=300649 

 

 

         40.000 

 

 

 

Crowdfunding:  

Tanto las asociaciones de afectados o personas anónimas podrán aportar 

su granito de arena donando a través de la plataforma ULULE dinero 

para que podamos desarrollarla.  

  

          X 

 

 

PASIVO CORRIENTE 

 

     Deudas a corto plazo proveedores      

 

1000 

 

 TOTAL PASIVO 

50.000 

https://boc.cantabria.es/boces/verAnuncioAction.do?idAnuBlob=300649


 

Aplicación de automaquillaje 

Fuente de ingresos. 

Nuestro modelo de negocio no tiene ánimo de lucro. Queremos generar a 

través de la solidaridad una gran ayuda a personas que lo necesitan. Por 

ello contaremos con el servicio gratuito y desinteresado del personal y de 

los colaboradores. 

No obstante, nosotras las socias, generaremos una serie de gastos que 

tendremos que recuperar a través del servicio que ofrecemos. Por eso 

mismo realizaremos acuerdos comerciales con las marcas cosméticas. 

-Comisión por la venta de los productos: la cual sería en torno a un 10% 

sobre el precio de venta 

-Publicidad alojada en nuestra aplicación de las propias marcas 

cosméticas. 

-Beneficios por descargar de nuestra aplicación 

- Crowdfunding: Tanto las asociaciones de afectados o personas anónimas 

podrán aportar su granito de arena donando a través de la plataforma 

ULULE dinero para que podamos desarrollarla. 

 Estimamos ganar al menos 59.900 entre todas las fuentes de ingresos en 

conjunto ya que no esperamos ganar dinero con ello, solo cubrir gastos. 

 


