CANALES

Los clientes a los que nos intentaremos dar a conocer son las distintas empresas
relacionadas de algiin modo con el envasado de productos alimenticios.
Los canales de comunicacién que utilizaremos para dar a conocer Bio-tray,

seran los siguientes:

- Una campafa informativa mediante la contratacion de comerciales que se en
cargaran de presentar nuestro producto (prestaciones, caracteristicas, precio,

ventajas...) a las diferentes empresas que utilizan bandejas para su envasado.

- La promocién de nuestro producto se hara mediante alianzas con las
empresas que utilicen como materia prima la naranja, ya que informaran a los
clientes de las ventajas ecolégicas de utilizar nuestro producto a través del

suyo.

- Los eventos ecoldgicos que a lo largo del afio se desarrollaran en grandes
ciudades. Nosotros estaremos en estas ferias para informar a mayoristas y
empresarios que buscan nuevas formas de produccion mas ecoldgicas, las

ventajas de utilizar nuestro producto.

- Una pagina web, desde la cual los clientes podran contactar con nosotros e
informarse de nuestros productos, y en caso de interesarles, podran realizar

encargos. (https://biotray.wordpress.com/)

Para distribuir nuestras bandejas, los canales de distribucién se basan en la
utilizacién de vehiculos propios que se en cargaran de trasladar los pedidos que
nos realicen. Estos canales seran los mismos para todos los segmentos.

En cuanto a los pedidos, estos deberan ser al por mayor, ya que nuestro producto
se distribuye en grandes cantidades y no va dirigido directamente al consumidor
final. Para esta actividad contrataremos transportistas, que iran a las fabricas de

esas empresas, o a donde ellos lo requieran.
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