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PROPOSICIÓN DE VALOR 

Es notorio y evidente que satisfacemos la misma necesidad esencial que 

nuestros competidores que es principalmente resguardar al portador del 

paraguas de la lluvia y el viento pero es cierto también que al reinventar y 

modificar el concepto original, nuestro producto se desmarca en cuanto a 

la manera de satisfacer la necesidad y en que no solo busca resolver ese 

problema sino los asociados al uso del paraguas. 

 DIFERENCIACIÓN: 

Como empresa nuestro objetivo mayoritario es diferenciar nuestro 

producto de aquellos existentes en el mercado y que están dotados de 

características similares al nuestro por lo que reinventando el concepto que 

hasta ahora se comercializaba nos aseguramos de que las empresas que 

están presentes en el mismo mercado no serán capaces de ofrecer un 

producto similar ya que además contamos con que las mejoras introducidas 

serán patentadas por lo que no será posible imitar o copiar las novedades 

aplicadas. Esto da lugar a una oferta y una empresa original que no trata de 

sumarse a un marcado al cual no aportara nada sino que por el contrario, 

conseguirá ser un referente y contar en poco tiempo con total seguridad 

con una cuota de mercado considerable con la cual además ejercerá presión 

y dominio con respecto a las demás marcas. 

 DIVERSIDAD DE PRODUCCIÓN: 

 Sin embargo este no es nuestro único objetivo. Consideramos de suma 

importancia el hecho de que el producto que ofertamos no solo sea distinto 

de otros de la competencia sino que dentro de nuestra propia producción 

no todos nuestros paraguas a la venta tengan el mismo diseño, lo que hace 

que como empresa nos adaptemos a las peticiones y demandas de nuestros 

clientes, convirtiéndonos de esa manera en una marca y ente empresarial 

flexible y con capacidad de personalizar y ofrecer múltiples posibilidades.  
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 RELACIÓN CERCANA Y APUESTA POR EL DIALOGO CON LOS 

CLIENTES 

Algo que tenemos muy en cuenta ya que obviamente no somos 

empresarias solamente sino también consumidoras de otro tipo de bienes 

es la relación que establecemos con los clientes ya que consideramos que 

es importante que estos consideren que la empresa a la que van a reportar 

un beneficio es consciente de su papel fundamental y que se sientan 

respetados, atendidos y lo más importante satisfechos. Además desde Blue 

Day procuramos organizar nuestra actividad empresarial de tal forma que 

el cliente consiga aquello que desea sin la necesidad de hacer un gran 

esfuerzo y que además este completamente seguro de nuestro 

compromiso y responsabilidad con cada una de las personas que deciden 

de alguna forma sumarse a nuestra empresa ya sea en forma de 

consumidor o en forma de proveedor. 

 RELACIÓN CON LOS PROVEEDORES  

En relación a estos últimos, consideramos que es crucial que aquellas partes 

del paraguas que nos dispensen sean de calidad y que el objetivo no sea 

minimizar costes por lo que también es importante una actitud de diálogo 

constante con nuestros proveedores para garantizar que el proyecto se 

lleva a cabo de la forma en que queremos. 

No solo deseamos ser las promotoras de una idea o una empresa sino que 

queremos que el público identifique nuestra marca y que la asocie con 

aquello en lo que creemos y por lo que apostamos. 

 APUESTA POR UNA MANERA DISTINTA DE DISTRIBUCIÓN Y 

POR LA IMPLICACIÓN DEL CLIENTE EN EL PROCESO 

PRODUCTIVO 

El modo en que ofertamos y distribuimos nuestro producto es también una 

muestra de cómo queremos hacer las cosas y que huimos del concepto 

convencional de compra y venta ya que toda nuestra actividad está 

vinculada a internet. El cliente adquiere el producto a través de nuestra 

página web, la cual permite que el propio consumidor tenga las 

herramientas para diseñar parcialmente o en su totalidad el diseño que 
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quiere realizar en el paraguas dándole libertad para expresar su creatividad 

y del mismo modo ofreciendo también la posibilidad de que aquel que 

busque las mismas utilidades pero no tenga tan en cuenta el diseño recurra 

a nuestra empresa de igual forma para obtener los beneficios de nuestro 

invento (además de diversificar el producto, hemos tenido en cuenta esta 

diferencia en el precio que no es el mismo) . Además contamos con un 

servicio de envío que se compromete a no demorarse en exceso en la 

entrega del mismo.  

 PUBLICIDAD Y MARKETING DE UNA MANERA DISTINTA: 

Al realizar el total de nuestras ventas por internet nuestra publicidad y 

estrategias de marketing buscan la innovación y la adaptación a la manera 

de consumir y a las tendencias de los consumidores, buscando para nuestra 

marca aquellos espacios que se adaptan mejor a nuestra segmentación del 

mercado (es por esto que recurriremos a las redes sociales).  

 RESPONSABILIDAD Y COMPROMISO CON EL ENTORNO 

Es conocido en el mundo empresarial que lo que se denomina RSC 

(Responsabilidad Social Corporativa) está cobrando más fuerza y más 

importancia y valor en las consideraciones de los clientes a la hora de 

escoger una empresa u otra por lo que procuraremos ser respetuosos con 

el medio ambiente y de igual forma respetar los convenios y promover la 

conciliación de la vida laboral y profesional entre nuestros trabajadores. 

Además al contar para la producción con las personas que están privadas 

de libertad, en cárceles,  promovemos la integración social de las mismas.  

Al crear sociedades clave con otras empresas además contribuimos a la 

creación de empleo de forma indirecta y de igual forma también empleos 

directos ya que contrataremos un par de personas en nuestra empresa, 

además de formar parte de uno de los grupos que sustentan la economía 

española como son las pequeñas y medianas empresas (PYMES). 

En definitiva consideramos que aquello que nos hace una empresa única y 

desmarcada de la competencia es tener en cuenta que: NO IMPORTA SOLO 

LO QUE SE HACE SINO COMO SE HACE Y QUE LO IMPORTANTE ES SER 

ORGINALES Y DIFERENCIARSE DE LA COMPETENCIA. 
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Sería algo similar al boceto inferior aunque al contar en nuestra empresa 

con un ingeniero si hubiera que hacer alguna modificación con respecto al 

boceto sería sencillo hacerlas.  

 

En cuanto a aquellos paraguas que ya estarán diseñados, queremos ofrecer 

propuestas originales que tengan un signo distintivo como por ejemplo los 

siguientes paraguas 

 

 

  

    


