
IDEA STARTINNOVA 
 
Beneficios o valor que añade nuestra idea 
 
¿Qué necesidad o problema resolvéis? 
 
Crear un tupper que haga para que no se enfríe la comida y que se               
cargue por sí solo sin el afán de encenderlo. 
 
Tupper que se calienta con una batería que viene incorporada y que            
se carga previamente con rapidez tanto vía USB como conectándolo a           
la corriente eléctrica. 

 
 
¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu                
cliente está dispuesto a pagarte? 
Se puede calentar la comida sin necesidad de microondas y en           
cualquier parte. Además, la carga sirve para calentar las tres comidas           
del día. Se desmonta para poder limpiarlo.  
 
¿Para quién creamos valor? 
Para trabajadores o estudiantes que comen fuera de casa y se llevan            
la comida preparada de casa. 
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