PROPUESTA DE VALOR:

- ¢Qué necesidad o problema resolvéis?

Resolver el estrés de la novia el dia de la boda, yendo a su
casa a peinarla, maquillarla y vestirla. También ofrecemos
servicios previos a la boda como modista, tratamientos
faciales, depilacidon y tratamientos corporales (si se
desea). Intentamos evitar el estrés previo de |la boda,
para ahorrar tiempo. También ofrecemos todos los
tratamientos disponibles a otras clientas que lo
requieran.

- ¢Qué es lo que te hace diferente...?

Nos hace diferentes el hecho de ofrecer todo tipos de
servicios previos a la boda para facilitar trabajo y tiempo
a la novia. A las otras clientas el hecho de ofrecer
tratamientos estéticos y peluqueria. Por lo tanto, seria un
valor cualitativo por el simple hecho de que no hay
empresas que faciliten este tipo de trabajo. La diferencia
clave de este tipo de empresa es facilitar el trabajo y la
disponibilidad al cliente.



