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Nuestro producto va dirigido principalmente a hombres y mujeres de más de 25 años 

con un nivel económico medio-alto y con un interés claro por los viajes y la tecnología.  

Personas que por su estilo de vida o profesión necesitan un método para transportar 

su equipaje de forma segura y cómoda,  que no puedan ver lastrada su movilidad por el 

extravío o robo de sus pertenecías, ni estas desconectado porque sus aparatos digitales, 

móviles, tabletas se hayan quedado sin batería. 

Nuestro primer modelo tendrá las medidas estándar solicitadas por las aerolíneas para 

el equipaje en cabina pero estamos pensando en añadir a nuestra línea de productos varios 

modelos pensados para diferentes clientes, ejecutivos que viajan mucho pero sus estancias no 

son duraderas o modelos para viajes familiares o de larga estancia, en ciertos modelos 

añadiremos como accesorio voluntario un sistema de protección para objetos frágiles. 

En principio seguiremos el modelo de mercado segmentado porque desarrollaremos 

un único producto que se pueda adaptar a las necesidades de todos los clientes interesados, 

pero también buscaremos más adelante llegar a  grupos más  amplios de clientes  al añadir 

varios productos a nuestra colección para que se ajusten mucho más a lo que busca el cliente. 

Vamos a dividir a nuestros clientes en diferentes sectores para que sea más fácil suplir todas 

las necesidades de cada cliente: 

-Buscan comodidad a la hora de viajar. 

-Necesitan seguridad en su equipaje. 

-Necesitan realizar viajes con regularidad. 

 


