
                                                                         I n e d i b l e 

 ¿Cuánto y cómo está dispuesto a pagar vuestro cliente por el 
producto/servicio que te estás ofreciendo?   
Un precio asequible  
 

 Ingresos por pago: Página web y tienda. 
 Ingresos por pagar recurrentes: Tarjeta de crédito o débito y cuenta bancaria. 
 Prima por uso de alquiler: Alquiler. 
 Las licencias: fuera de España. 
 Precios fijos: Si, en la página web y la tienda. 
 Precios dinámicos: En AVON 

 


