ListBook

SOCIEDADES CLAVE
* Doblaje
e Informatica |
e Editoriales
e Librerias |

Nuestro proyecto comienza con la eleccidon de una obra demandada por la sociedad. A raiz de
esa eleccion contaremos con fildlogos profesionales con habilidades en la diccién.

Después de la grabacion del audio libro, el primer paso sera que un informatico especializado
elabore el cddigo QR en el que va a ir la audicion.

Para que el proceso continle, una de las principales sociedades con la que debemos de contar
son las editoriales. A estas les cederemos nuestros cddigos QR que plasmaran en los libros, con
lo que ambas partes saldran beneficiadas.

Conseguiremos vender los audiolibros y a la vez mejoraremos estos textos, ampliando la oferta
del libro en papel de la editorial, lo que atraera la atencidon de nuevos consumidores.

Para acabar el proceso, las editoriales distribuiran las obras a las librerias que mostraran
nuestro producto al publico.

Las librerias seran quienes activen los cédigos a la hora de la compra de un producto ListBook.
Estas pueden ser tanto un establecimiento como una pagina web.

Contamos con la ayuda de Sodercan otorgando la posibilidad de utilizar el programa 1.

Crecimiento y consolidacion de empresas del programa emprecanplus: implantacién de planes
operativos.
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Los participantes del proyecto ListBook, hemos aportado cada uno un recurso clave.

e 1. Liderazgo, trabaja como coordinador y administrador. Aparte de su tarea, ha
ayudado a los demads en cualquier duda. Encargada de la financiacién y resolviendo
cualquier disputa gracias a su personalidad mediadora.

e 2 vy 3. Capacidad de crear paginas web, redes sociales y todo lo relacionado con
la difusion de nuestro producto por internet. Se encargan de los canales de

distribucion.

* 4. Es el encargado de conocer perfectamente al cliente al que va dirigido el producto.
Ademas, se encarga de recopilar los recursos clave para el desarrollo.

* 5. Encargado de establecer relaciones y acuerdos con editoriales, librerias... gracias a
su capacidad comercial.
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